Vermdgensberater —
ein Beruf mit Verantwortung

Als Vermdgensberater/-in beraten Sie lhre Kunden in allen Finanz- und
Vorsorgefragen:

Sie analysieren die finanzielle Situation Ihrer Kunden

Dabei informieren Sie (iber gesetzliche Neuerungen, Férderungen und
Maglichkeiten, wegfallende Sozialleistungen durch eigene Vorsorge
auszugleichen

Sie entwickeln eine personliche Vermégensplanung. Dabei stehen die
Wiinsche und Ziele des Kunden im Mittelpunkt

Unser Ausbildungsangebot nach lhrem Praktikum

Im Rahmen der Aushildung zum/r Vermdgensberater/-in bieten wir lhnen
eine praxisnahe Ausbildung gemaR lhren personlichen Féhigkeiten und
Kenntnissen. Mit den Abschliissen

Kaufmann/-frau fir Versicherungen und Finanzen (IHK) und
Bachelor of Arts in Betriebswirtschaft,
Schwerpunkt Finanzvertrieb (FHDW)

erwerben Sie die Grundlagen fur Ihre Karriere als erfolgreicher
Vermdgensberater.

.Verantwortung fir andere zu haben war
schon immer eine groRe Herausforderung
flir mich. Ich wiirde meinen Beruf jedem
Zeitsoldaten unbedingt empfehlen, da er den
Vermdgensberater-Beruf mit dem Geftihl der
Sicherheit solide aufbauen kann.”

Ralf Baumgartner, Minden
friiher Oberfeldwebel im Sanitétsdienst,
seit 1991 erfolgreicher Vermdgensberater

Berufsorientierungspraktikum
fir Soldaten auf Zeit

Vermdgensberater —
ein Beruf mit Qualitatssiegel

Der Bundesverband Deutscher Vermdgensberater ist der alteste und mit
tiber 11.000 Mitgliedern starkste Berufsverband der selbststéndigen
Vermdgensberater. 1973 gegriindet, férdert er seit 40 Jahren die beruf-
lichen, wirtschaftlichen und sozialen Interessen seiner Mitglieder.

BFD-gefordert

Als Giitegemeinschaft setzt der Verband mit seinen Richtlinien fiir die
Berufsausiibung und seinen Grundsatzen fiir die Kundenberatung die
Standards fiir den Vermdgensberater-Beruf.

Im Rahmen seiner Nachwuchsarbeit organisiert der Verband bundes-
weit Informationsveranstaltungen zum Berufsbild und vermittelt
Praktika- und Ausbildungsplatze.

Fragen Sie auch nach unseren
Berufsorientierungsseminaren
in lhrer Nahe.
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Das Berufsorientierungspraktikum Vermdgensberatung wurde mit
erfahrenen Vermégensberatern entwickelt und praxisgerecht umgesetzt.
Es wird vom BFD unterstiitzt und in Zusammenarbeit mit dem Bundes-

Ihr Dienstherr kann im Rahmen Ihrer individuellen Anspriiche die Teilnahme Das sollten Sie mitbringen:
an einem Berufsorientierungspraktikum genehmigen. .

Nutzen Sie diese Chance und lernen Sie den faszinierenden Beruf des Engagement und Freude am selbststandigen Arbeiten verband Deutscher Vermdgensberater erfolgreich durchgefiihrt.
Vermdgensberaters naher kennen. Wir bieten lhnen in einem vierwéchigen Kontaktstérke und die Fahigkeit, auf Menschen zuzugehen
Berufsorientierungspraktikum die Gelegenheit, einen tieferen Einblick in den Interesse an Finanz- und Wirtschaftsthemen
Vermégensberater-Beruf und den Finanzvertrieb zu bekommen: P . o
Unsere GroRe ist Ihr Vorteil: Wir kdnnen lhnen
kompaktes Intensivtraining bundesweit Praktikumsplatze bei unseren Verbands-
individuelles Coaching durch einen erfahrenen Vermdgensberater mitgliedern vermitteln.

in lhrer Nahe

Nach dem QOrientierungspraktikum verfiigen Sie tiber ausreichende Infor-
mationen fiir lhre weitere berufliche Entscheidung.

Inhalte des Praktikums

.Jeder Zeitsoldat erfahrt eine enorme
Forderung durch die Bundeswehr —
zeitlich und finanziell. Ich war einer
der ersten Soldaten, der die Ausbil-
dung zum Vermdgensberater iber
den Verband durchlaufen durfte.
Hierdurch konnte ich langsam und
gefahrlos in die Selbststandigkeit
hineinwachsen. Bereits 6 Jahre
spater erreichte ich die héchste
Fiihrungsposition als Direktionsleiter.”

Markt und Arbeitsweise
Rahmenbedingungen des Vermdgensheraters

Produktwissen Bank

Produktwissen Investment Produktwissen Versicherung

Produktwissen Bausparen

Jiirgen Klein, Zweibriicken
friiher Feldwebel, seit 1980 erfolgreicher

Rhetorik und Unternehmerische
Vermdgensberater

Grundlagen des Verkaufs Grundlagen




